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Beneficios y desafios ante un
TLC con Estados Unidos

Un TLC con Estados Unidos
ofrece /a oportunidad de acelerar
e/ ritmo de crecimiento
economico y empleo, ampliando

/a base exportadora y los niveles

de inversion directa. £s necesario

prepararnos adecuadamente y
trabajar en aumentar Ia

proauctividad para aprovechar

esta oportunidad.

PRINCIPALES BENEFICIOS DEL - USA RAMAS INDUSTRIALES CON
[« Se contard con un instrumento permanente con rcglaT POTENCIAL DE BENEFICIARSE
claras que garantice el libre comercio sin limite de tiem- CON EL TLC

po, y restricciones.

*  Selogrard acceso preferencial al mercado mds grande del Industria Alimenticia

mundo y que es nuestro principal socio comercial, y
donde residen 2.2 millones de salvadorefios con capaci-
dad adquisitiva para demandar nuestras exportaciones.

Papel Cartén y sus derivados

Industria Quimica y de medicamentos
* Inversion Extranjera Directa y Alianzas Estratégicas. £/ 8 . )
solo anuncio de un TLC con USA vuelve al pais un destino Industria Textil y de Confeccién
de interés para inversionistas extranjeros de instalar una
fdbrica en El Salvador con menores costos o de aliarse con
empresas locales y accesar en condiciones preferenciales a
mercados con los cuales existe libre comercio (México, C.A,

Rep. Dom., Panamd, Chile).

Servicios Industriales de Maquila
Azticar

Bebidas

* Los consumidores con la mayor competencia tendrdn

. Foos
acceso a productos de calidad y a precios competitivos. Industria de Pldstico

* El sector industrial podrd importar materias primas y Productos Etnicos Artesanfas.
bienes intermedios de calidad de los Estados Unidos con

aranceles menores.

* Se mejoran las condiciones para atraer inversién extran- [ —— R by e e g 0 eyt et
. iy ) > | Ao | Abillowe 5) Torel (Millower 51 Tud | (MilowaS)
jera al pafs en relacién a México con NAFTA. e e e a5 —

. .y . . . . ‘ 1998 1 LH730 | RLES 1 203160 512 [ 5803

* Lainversién extranjera directa y las alianzas estratégicas T v ey o v
posibilitardn la transferencia de tecnologfa y el aumento ‘ — ' s ‘ i3 1 s as |
de la productividad. oo | e | ee | e © s
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Distribucién de salvadoreiios residiendo en Estados Unidos

Niimero de
Estado Torionds %
Washington D.C. 150.000
New York 421.000 19
San Francisco, California 450.000 20
Los Angeles, California 800.000 36
Santa Ana, California 85.000 4
Miami, Florida 75.000 3
New Orleans 9.600 0.4
Houston, Texas 92.000 4
Chicago, lllinois 72.000 3
Boston, Massachusset 61.000 3
2,215.600 100

LES DESAFIOS QUE IMPONE LA NEGOCIACION DE

v

Lograr un buen acuerdo, asimetrfa en los plazos de apertura, acceso inmediato para nuestros productos y 5 — 7
anos para productos norteamericanos, asf como la exclusién de algunos productos sensibles.

Negociar el TLC como bloque regional Centroamericano dard fortaleza a la negociacién y permitird preservar
nuestros mercados naturales.

Modernizar la planta productiva nacional, para volverla mds competitiva. Fortalecer la capacidad exportadora y
de comercializacion de nuestras empresas, investigacion comercial, presentacién del producto, adaprar los bienes
a los gustos y exigencias de estos mercados.

Las pequefias y medianas empresas tienen baja capacidad de exportacién, por lo que urge incrementar los niveles
de asistencia técnica para apoyar el desarrollo y la competitividad de estas empresas y orientarlas a la
internacionalizacién de sus productos.

Mejorar algunos aspectos que nos hacen menos competitivos frente a otros paises como: seguridad juridica,
seguridad ciudadana, mano de obra capacitada, red de infraestructura fisica, precio de energfa eléctrica, costo del
transporte - flete.

En casos de productos con apoyos y subsidios de USA en que exista produccién nacional (arroz, licteos, piezas de
pollo), mantener estados de proteccién vigentes mientras subsistan.

Principales exportaciones a Estados Unidos 1998 - 2000
(Millones USS, no incluye maquila)

Prod 2000 % 1999 % 1998 %
o Vilor (USS) Vilor (USS) Valor (USS)
Filete ranled/a de curvina 1,235 0.6 0.014 0.0 nd 0.0
Camaranes frescos 14,691 7.4 23,820 175 30714 19.1
Hortalizas 1,392 0.7 0.098 0.0 0.038 0.0
Frijoles 2,185 P ) g 1,921 1.4 1,622 1.0
Café oro 140,522 70.4 68,543 50.4 86,403 53.7
Ajonjoli 2333 | 12 2069 | L5 2395 | L5
Agziicar de cana 13,131 6.6 18,222 13.4 25,521 15.9
Melaza de cania 2,351 1.2 2,790 21 3,258 2.0
Cerveza de malta 3,068 15 1,024 0.8 0.698 0.0
Alcobol etilico absoluto 6,075 3.0 6.876 5.1 3973 25
Velas (candelas) 5,554 2.8 3.573 2.6 672 04
Carteras de plistico 1,888 0.9 2,545 1.9 2,531 16
Sacos, blsitas y cucuruchos de papel 3877 | 19 2853 | 21 2479 | 15
Hilas, trenzas y cables de cobre 1,304 07 1,672 1.2 1,285 08
Total 199,606  |100.0 135,908 | 100.0 160,863 | 100.0
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